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C&#39;est un commerA8ant et un nA©gociateur. |l travaille en indA©pendant pour des clients (le
plus souvent des entreprises) qui le chargent de prospecter auprA’s des compagnies
d&#39;assurances et de nA©gocier pour eux les contrats les plus avantageux, au meilleur prix. Ne
pas confondre avec la€™agent gA©nAGral da€™assurances qui, A |&€™inverse du courtier, est
mandatA© par une compagnie da€™assurances.A Description des tAtches / conditions de
travailLe courtier en assuranceA AGtablit le montage administratif (codification et tarification) des
dossiers da€™assurA©s couvrant gA©nAGralement des risques standardisA©s comme
la€™incendie, A€ ™accident, des risques divers, IA€™assurance vie, la rA©assurance. Il nA©gocie
les conditions de garantie offertes au client avec les sociAOtA©s da€™assurances. NA©anmoins, il
ne reA8oit aucune instruction de la part de ces derniAres.

Il est soumis A la rA©glementation et au contrA’le du ministA're de IA€™A%.conomie, des Finances
et de I&€™ Industrie.

Il assure la gestion financiAre de son cabinet, le recrutement et le gestion du personnel ainsi que la
rA©partition, le suivi et le contrA’le des opA@rations techniques et administratives. Il exerce son
mAGitier de faASon indA©pendante. Il est autonome dans I4€™organisation de son travail et celle de
ses salariA©s. Il a des horaires irrA©guliers liA©s A la disponibilitA© de sa clientA’le. Son activitA©
de prospection et de vente exige de nombreux dA©placements. || sA€™agit A |a fois dA€™un travail
de terrain et de bureau.

LaE™exercice de ce mACtier est soumis A des conditions de nationalitA©, da€™Ac¢ge et
da€™honorabilitA©.

En contact avec la clientA’le, le courtier doit avoir toutes les qualitA©s da&€™un commercial :
persA©vAGrant, persuasif, courtois et bon connaisseur de tous les produits qua€™il propose.

Les cabinets de courtage sont le plus souvent situA©s dans les grands centres urbains.

Salaires / revenusLe courtier touche une commission variable selon les affaires qua€™il traite et
doit assurer avec cette rA©munA®ration la rA®tribution de son activitA© et la couverture de ses frais
gAONAOraux.

Evolution professionnelleAprA’s quelques annA©es da€™expAOrience, il peut devenir chargA©
de clientA’le, A©voluer vers des postes A responsabilitA©s ou encore crA©er son propre cabinet de
courtage.A Etudes / formationsLa tendance est A une hausse gA©nAGrale des compAGtences.
Les formations sa€™A©chelonnent de bac + 2 A bac + 4 /5

- BTS assurance, DUT carriAres juridiques, DEUST assurances

- Ecoles de commerce,

- IUP,A master du domaine de la€™assurance (consulter les SCUIO desA universitA©s).

Pour s&#39;installer A son compte, il est conseillA© d&#39:0btenir le diplA"'me de I&#39;AGcole
nationale d&#39:assurances (ENASS).A
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