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C&#39;est un commerÃ§ant et un nÃ©gociateur. Il travaille en indÃ©pendant pour des clients (le
plus souvent des entreprises) qui le chargent de prospecter auprÃ¨s des compagnies
d&#39;assurances et de nÃ©gocier pour eux les contrats les plus avantageux, au meilleur prix. Ne
pas confondre avec lâ€™agent gÃ©nÃ©ral dâ€™assurances qui, Ã  lâ€™inverse du courtier, est
mandatÃ© par une compagnie dâ€™assurances.Â Description des tÃ¢ches / conditions de
travailLe courtier en assuranceÂ Ã©tablit le montage administratif (codification et tarification) des
dossiers dâ€™assurÃ©s couvrant gÃ©nÃ©ralement des risques standardisÃ©s comme
lâ€™incendie, lâ€™accident, des risques divers, lâ€™assurance vie, la rÃ©assurance. Il nÃ©gocie
les conditions de garantie offertes au client avec les sociÃ©tÃ©s dâ€™assurances. NÃ©anmoins, il
ne reÃ§oit aucune instruction de la part de ces derniÃ¨res.
Il est soumis Ã  la rÃ©glementation et au contrÃ´le du ministÃ¨re de lâ€™Ã‰conomie, des Finances
et de lâ€™Industrie.
Il assure la gestion financiÃ¨re de son cabinet, le recrutement et le gestion du personnel ainsi que la
rÃ©partition, le suivi et le contrÃ´le des opÃ©rations techniques et administratives. Il exerce son
mÃ©tier de faÃ§on indÃ©pendante. Il est autonome dans lâ€™organisation de son travail et celle de
ses salariÃ©s. Il a des horaires irrÃ©guliers liÃ©s Ã  la disponibilitÃ© de sa clientÃ¨le. Son activitÃ©
de prospection et de vente exige de nombreux dÃ©placements. Il sâ€™agit Ã  la fois dâ€™un travail
de terrain et de bureau.
Lâ€™exercice de ce mÃ©tier est soumis Ã  des conditions de nationalitÃ©, dâ€™Ã¢ge et
dâ€™honorabilitÃ©.
En contact avec la clientÃ¨le, le courtier doit avoir toutes les qualitÃ©s dâ€™un commercial :
persÃ©vÃ©rant, persuasif, courtois et bon connaisseur de tous les produits quâ€™il propose.
Les cabinets de courtage sont le plus souvent situÃ©s dans les grands centres urbains. 

Salaires / revenusLe courtier touche une commission variable selon les affaires quâ€™il traite et
doit assurer avec cette rÃ©munÃ©ration la rÃ©tribution de son activitÃ© et la couverture de ses frais
gÃ©nÃ©raux.

Evolution professionnelleAprÃ¨s quelques annÃ©es dâ€™expÃ©rience, il peut devenir chargÃ©
de clientÃ¨le, Ã©voluer vers des postes Ã  responsabilitÃ©s ou encore crÃ©er son propre cabinet de
courtage.Â Etudes / formationsLa tendance est Ã  une hausse gÃ©nÃ©rale des compÃ©tences.
Les formations sâ€™Ã©chelonnent de bac + 2 Ã  bac + 4 /5
- BTS assurance, DUT carriÃ¨res juridiques, DEUST assurances
- Ecoles de commerce,
- IUP,Â master du domaine de lâ€™assurance (consulter les SCUIO desÂ universitÃ©s).
Pour s&#39;installer Ã  son compte, il est conseillÃ© d&#39;obtenir le diplÃ´me de l&#39;Ã©cole
nationale d&#39;assurances (ENASS).Â 
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