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La€™agent immobilier est chargA®© de vendre ou de louer des appartements, des maisons, des
locaux commerciaux ou industriels. CA€™est un intermA®©diaire, dans les transactions

immobiliA res, entre vendeurs et acheteurs, entre locataires et propriAGtaires. Pour exercer,
la€™agent immobilier doit Adtre titulaire dA&€™une carte professionnelle de A« transactions sur
immeubles et fonds de commerce A». Cette carte, dAClivrA©e par le prA©fet, doit A2tre
renouvelA©e chaque annA©e.A Description des tAtches / conditions de travail Afin da€™obtenir
des mandats de vente ou de location, IA€™agent immobilier prospecte sa clientA’le potentielle et
Aovalue des biens. |l diffuse la€™information concernant le bien A vendre ou A louer sous forme
de petites annonces A paraA®tre dans la presse ou sur Internet et au siA"ge de la€™agence. Il fait
visiter les appartements ou maisons, conseille les futurs acheteurs ou loueurs. CA€™est lui qui
engage la nA©gociation avec le propriA©taire du logement et mAne la transaction A son terme.
En cas de vente da€™un appartement, la€™agent immobilier peut Adtre chargA© de la rA©daction
de la€™avant contrat, prA©cA©dent Ia€™acte de vente. Il vACrifie les renseignements
indispensables au bon dA©roulement du projet (titres de propriA©tA© du vendeur du bien,
description dACtaillACe et exacte du logementa€!) et il assisteA le client pour des recherches telles
que certificats da€™urbanisme, hypothA ques, formules de prA2ts, conditions de crA®dit.
Beaucoup da€™agents immobiliers sont A©galement administrateurs de biens. A ce titre, ils sont
chargA®©s par les propriAGtaires de la gestion (loyers, charges, baux) et de toutes les tA¢ches
da€™entretien des immeubles qui leur sont confiA©s. Le travail de 1a€™agent immobilier se partage
entre lA€™agence et de nombreux dA©placements. Les horaires sont irrA©guliers.

La€™agent immobilier doit allier de solides connaissances juridiques commerciales et techniques A
un sens aigu de la psychologie. A

Salaires / revenusLa€™agent immobilier touche des honoraires libres calculA©s en pourcentage
sur le montant de la transaction. Les pourcentages pratiquA©s sont de la€™ordre de 5 A 7 %. Le
revenu moyen da€™un dA©butant peut Adtre compris dans la fourchette 1 300 A 3 800 &,-
mensuels. En sachant que le montant des transactions globales est extrA2mement variable
da€™une agence A 1a€™autre.

A Evolution professionnelleAprA’s quelques annA©es da€™expACrience en tant que salariA®©,
la€™agent immobilier peut se spA©cialiser par type de bien (immobilier industriel, immobilier de
prestige) ou crA©er sa propre agence.A Etudes / formationsPour travailler dans 1a€™immobilier, il
existe des formations spA®©cifiques du BTS au

A bac + 5. La tendance est A la hausse des qualifications. Le BTS professions immobiliA res est
apprA©ciA© sur le marchA®©.

Pour dA©buter dans le mAGtier notons A©galement un BP professions immobiliA res, accessible
aux personnes dAGjA dans la vie active.

LaE™universitA© propose en 2 ans aprA’s le bac, quelques DEUST mais aussi des formations A
bac + 4 ou 5 (IUP, DESS) ou A©quivalents LMD (masters).

Deux A©coles privA©es, reconnues par la profession, assurent un enseignement spA©cialisA©
aprA’s le bac : 1A€™A%.cole supACrieure des professions immobiliA'res A Paris et 1&#39;Institut
national supA@rieur de 1&#39;immobilier A Toulouse.
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Enfin, certaines A©coles de commerce proposent des 3e cycles en management immobilier.A
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